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Красавин Александр Сергеевич
Менеджер по продажам нефтепродуктов со своей базой клиентов 
(Саратовская область, Краснодарский край, Оренбурская область,
Республика Башкортостан и др.)	
	

		E-mail
	a.s.krasavin1984@mail.ru

	Тел. (моб.)
	+7 (985) 189-50-85       в любое время

	Проживание
	  Москва (ст. м. Нахимовский Проспект)

	Дом. адрес
	г. Москва, ул. Нахимовский Проспект 37

	Дата рождения
	18.07.1984

	Примерная зарплата
	 50 000 руб.

	Дата последнего изменения резюме
	31.01.2012 11:25


Продажи
· Оптовая торговля
· ГСМ, нефть, бензин
Образование
Основное
2004 — Уфимский Торгово- экономический колледж, менеджмент,
менеджмент по отраслям с дополнительной подготовкой в области коммерции, АК 1004510 
с отличием
Повышение квалификации/курсы
2011 — Тренинги продаж, ООО "Уралмаркет"
2010 — Тренинги продаж, ООО Даско Алко
2008 — Тренинги продаж, ООО Восток-Сервис
Профессиональный опыт
02.2011 - 01.2012 , Уралмаркет ( Уфа , umtekoil.ru/ ) — Добывающая отрасль/энергетика/ГСМ 
Региональный Менеджер продаж ГСМ и нефтепродуктов
Функциональные обязанности: 
• работа с клиентской базой, поиск и привлечение новых клиентов, заключение договоров на взаимовыгодных условиях(Краснодарский край, Саратовская область, Оренбургская область)
для продажи гсм и нефтепродукт
• проведение переговоров с владельцами заправок, заводов, дорожных организаций,
нефтетрейдеров, конечных потребителей гсм и нефтепродуктов;
• заключение договоров о поставке продукции;
• обеспечение выполнения плановых показателей на вверенной территории;
• контроль дебиторской задолженности;
• сбор информации и ее систематизация;
• изучение спроса и мониторинг рынка;
• составление коммерческих предложений;

• обработка бланков-заявок;
• контроль выполнения заказов.
• работа с первичными документами;
• ведение внутреннего и внешнего документооборота;
• Составление отчетности и планирование.
Достижения:
•расширил клиентскую базу с 20 до 35 торговых точек за период работы в компании;
•увеличил общий объем продаж продукции во вверенной территории в 2 раза;
- Наличие клиентской базы
05.2010 - 01.2011 , ООО Компания "Даско- Алко", оптовая вино водочная компания. — Алкоголь/табачная продукция 
региональный менеджер по продажам (дистрибуция алкогольной продукции)
Функциональные обязанности: 
• работа с клиентской базой, поиск и привлечение новых клиентов;
• проведение переговоров с владельцами заведений;
• заключение договоров о поставке продукции;
• обеспечение выполнения плановых показателей на вверенной территории;
• выполнение полного цикла торгового визита;
• контроль дебиторской задолженности;
• организация мерчендайзинга в торговых точках и стимулирование продаж.
Достижения:
• расширил клиентскую базу с 40 до 60 торговых точек за период работы в компании;
• увеличил общий объем продаж продукции во вверенной территории в 5 раз;
• обеспечил выполнение планов по увеличению SKU в торговых точках.

07.2004 - 04.2010 , ООО Группа Компаний «Лидо», сеть ресторанов, кафе, пекарен. — Продукты питания 
менеджер по продажам, по совместительству заместитель директора
по общим вопросам.
Функциональные обязанности: 
• сбор информации и ее систематизация;
• изучение спроса и мониторинг рынка;
• активный поиск и привлечение новых розничных и оптовых клиентов;
• создание и расширение клиентской базы;
• составление коммерческих предложений;
• ведение переговоров с клиентами, заключение договоров на взаимовыгодных условиях;
• продвижение продукции: прямые продажи, разработка и создание рекламной информации для сайтов, разработка этикеток для продукции и работа с печатнями; 
• участие в выставках: работа с клиентами на стенде компании;
• обработка бланков-заявок;
• контроль выполнения заказов, доставки, выкладки товара, снятия остатков.
• работа с первичными документами;
• ведение внутреннего документооборота;
• обязанности логиста, транспорт, система доставок.
• Контроль дебиторской задолженности,
• Составление отчетности и планирование.
• Работа с поставщиками сырья, поиск новых и отслеживание цен у существующих,                                               тем самым сдерживая рост себестоимости продукции.
• Выполнение обязанностей заместителя директора, работа: с администрацией города,                                      торговым отделом района, Ростехнадзор, общее руководство предприятия во вверенных вопросах.
• Организация корпоративных вечеров.


Достижения:
• Создание торговой базы в количестве 200 клиентов. Увеличение объемов продаж за 6 лет в 10 раз. 
• Ведение успешных переговоров и заключения сделок с ТС Матрица, ТС Паттерсон, ТС Пятерочка,                     ТС Байрам, ТС Окей, ТС Перекресток, ТС Мосмарт
• Более 100 клиентов мелкорозничного характера.
• Заключение дилерских договоров и создание дистрибуции на территории Башкортостана,                        Челябинской области, Санкт - Петербурга.
• Отладка логистики предприятия, переход на электронный заказ до быстрой доставки, выкладки и снятия остатков у конечных потребителей.
• Разработка систем поощрения работников предприятия, создание благоприятной рабочей обстановки.
Рекомендации
· Скатерть Самобранка
Строкова Светлана Алексеевна, директор
            8-917-4034678
· ООО Уралмаркет
Грушакевич Константин Андреевич, Генеральный директор
89174090378
· ООО Восток-Сервис
Гирфатуллина Лилия Сахипгареевна, директор
            8-937-3011176
Дополнительная информация
	Гражданство:
	· Россия

	Разрешение на работу в странах:
	· Россия

	Языки
	· Родной язык — Русский
· Английский, базовые знания
· Немецкий, базовые знания


Ключевые навыки

Профессиональные навыки: 
-Уверенный пользователь ПК - Windows, MS Office, Internet 1С Торговля., 1С 8,                          Store House.
- большой опыт продаж, сопровождения сделок, подготовки документов 
- Наличие клиентской базы
-Участие и выигрывание тендеров Госзаказа.
Личные качества: ответственность, организованность, нацеленность на результат, целеустремленность, коммуникабельность, умение работать в команде,                                   быстрая обучаемость. 
Дополнительная информация: холост, детей нет, есть водительское                                           удостоверение категории     «В» и «С» стаж 10 лет, собственный автомобиль, готов к командировкам. Хобби- спорт : волейбол, лыжи.
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